
Zusätzliche Werbemassnahmen 
für Leistungsträger in der APP
Wozu wären  Leistungsträger bereit, in erweiterte Marketing Massnahmen zu investieren? 
Wie wollt ihr auf der App präsent sein? Je attraktiver Unternehmen präsent ist, desto mehr Gäste 
werden Vergünstigungen einlösen.

Empfehlung 
in Push 

Nachrichten

Angebot 
zuoberst 

auf 
Startseite

Angebot 
(Werbung) 
auf gratis 
Postkarte

Einfache 
geführte 

Suche, keine 
frustrierende 
offene Suche

Themen- 
spezifische 

Gruppierungen 
bsp. 

Schlechtwetter 
OptionenMöglichkeit 

Gäste in der 
Nähe 

anzusprechen

Standort- 
abhängig

Push's

Verknüpfungen 
von 

verschiedenen 
Angeboten 

ausspielen → 
Flowtrail → BadiMultichannel 

Werbe- 
Package

Verlinkung 
in eigenen 

Online- 
Shop

Förderung von 
Buchungen von 

Übernachtungen 
via meine eigene 

Homepage

Promotion von
meinen Hotel 
Packages bsp. 

Yoga

Zielgenaue, 
Ziel- gruppen- 

spezifische 
Ausgabe

"Tages- Menü" 
veröffentlichen 
→ Aktionen

Special- 
Tipps

→ Events
→ Angebot

Start- 
Screen 

Werbung

Für 
Featured 
Location 

(Bestseller)

Werbung: 
Live- Werbung
aufstellen bei
"Stationen"

Zielgruppen 
gesteuerte 
Werbung 
(Familien, 
Pärchen, 

Senioren,.-..)

Kooperationen 
Gruppenbildung
unter Anbietern

Zum Start Fokus
auf Basis legen 

Pass / App 
dynamisch 
gehalten

Controlling 
Präsent 

Kosten Anz. 
verkaufte 

Tickets

Integration 
von 

Gamification
Angebote

Tour de 
Glarnerland 
(bezahlt ab 
Location)

Es braucht alle 
Angebote, 

Locations, Events 
etc. an einem 
Platz → Filtern

Nischen- 
produkte bei / 
nach Besuch 

anteasern

Saisonkarten 
Vorverkauf 

pushen (Sept.
- Nov.)

Kostenloses 
Upgrade für die 

Anreise 
(Klassenwechsel)

Eigenes Angebot 
auf Map grösser 
darstellen, zuerst 
ersichtlich nicht 
erst bei Zoom

Gast ist wieder 
Zuhause und erhält 

unterhaltsame 
Nachricht im 

Storytellingstile über
ein Glarner 

Markenprodukt

Einfache 
Möglichkeit, nicht 

gut gebuchte 
Anlässe kurzfristig

sichtbar zu 
machen



In- Trip Post- TripPre- Trip und BookingInspiration 

Gratis Postkarten 
Versand über App

mit Weiter- 
empfehlung und 

Goodie

Wie können wir Gäste animieren?
Gäste auffordern, die App zu nutzen, Angebote einzulösen, ins Glarnerland zurückzukehren 
oder das Glarnerland weiter zu empfehlen?

Gäste auf GlarnerlandPass
aufmerksam machen. 

(Für Nicht-Übernachtungsgäste)

Gäste dazu animieren, Reise zu planen und 
Unternehmungen etc zu buchen.

Gäste animieren, so viele Orte wie möglich zu 
besuchen.

Gäste animieren zurück zu kommen und das 
Glarnerland weiterzuempfehlen.

Schlecht- 
wetter: Push 
mit Hinweis 

auf Hallenbad 
Aktion

Gratis Postkarten 
Versand über App

mit Weiter- 
empfehlung und 

Goodie

Unterkunft 
Favoriten 

(Restaurants, 
Aktivitäten etc)
mit Gast teilen

Hotel Aktion 
als Push 

ausspielen, 
damit er 

zurückkommt.

Plakate

TV 
Spot

Sichtbarkeit
→ analoge 

und digitale

Kinder- 
Spiel digitale 

Angebote 
von allen ist 
ein MUSS!

Social 
Media

Vereine per 
Mail 

anschreiben QR- Code prominent 
publizieren

(ÖV / Bergbahnen- 
Tickets. Einladung, 

...)

Gamification
Punkte, 
Rewards gewisse Exklusivität 

des Angebots (erhalte 
ich nur, wenn ich dabei

bin)
ÖV 

gratis
Jeder 

Einheimische 
hat die App &
ist begeistert!

Registration 
für App Basis- 

Angebot → 
Möglichst 

niederschellig.

Anreize für 
Einheimische? 

Word of 
mouth

Testimonials 
(von 

Prominenten)

Kombi- 
Angebot 

(Upselling)

Gästelenkung
(freie 

Parkplätze)

Personalisierte 
Ausflugs-, 

Erlebnis- und 
Erholungs- 

angebote (ich klick
an, was ich suche)

Identifikations- 
Figuren

GL- Jump & Run- 
Game als 

Unterhaltung
(Ziel = Auslösung 

Preis, Scores, 
usw.)

Verlinkung 
mit 

Glarner- 
Agenda

Vergünstigung 
Eintritte (z.B. 

Kultur) für 
Gästekarten 

Besitzer

Selbstfahrender 
Bus für 

Glarnerland 
Tour

Map mit
POI's

Push- Notification:
auf umliegende 

Angebote 
aufmerksam 

machen

Exklusive 
Glarnerland 

Touren 
anbieten

Foto- Points
für Post- 
Karten

Favoriten 
mit 

Freunden 
teilen

Sharing mit
Freunden 
belohnen!

Erzähl uns 
deine 

Geschichte

Bewertungs- 
Tool

Kundenbindung:
Nachricht nach 

Besuch 
→ Danke sagen

→ zum 
wiederkommen 

animieren

Newsletter aller 
LT (Textbausteine 

und Bilder zur 
Verfügung stellen



Raum für Gedanken
Gedanken? Inputs? Wünsche? Gefahren? Chancen? Bedenken? Wie ist der Mood? Was 
wünscht du dir vom Projekt? Die Leinwand ist frei, für alles was auch noch gesagt werden 
will...

Gäste auf 
Parkplätze 

(P&Rail) im GL 
aufmerksam 

machen Bsp. 
Carsharing 
integrieren, 

um Verkehr zu
entlasten

Chatfunktion 
einbauen für 

direkten 
Gästekonakt

❤- liche 
Gratulation 

VISIT 
Glarnerland 
für den Mut!

Tok 
Integrieren

❤- lichen 
Dank für die 

Ausdauer und 
Hartnäckigkeit

E- Lade- 
stationen 

Reservieren

Mega cool 
gsie!

Sandra - 
dieGast- 

geberei.ch

Glarner- und 
Zweitwohnungs- 
besitzer:innen als 
Botschafter:innen 

integrieren und 
animieren, Werbung zu

machen für Rabatte
Tagespass 

Käufer:innen als
"Mitglieder" 
oder "Fans" 

integrieren o.ä.



Landsgemeinde 
Zutritt zu 

Landsgemeinde 
Kilby

Gästeinfos / VISIT

Freizeitaktivitäten

Tagesgast Plus- LeistungenÜbernachtungsgast
Ab einer Übernachtung,

ÖV inbegriffen ab Ziegelbrücke.

Was können die Leistungsträger anbieten? (WinWin)

Tagestouristen, Einwohner, 
Zweitwohnungsbesitzer, Mitarbeiter, jeder der 

von Angeboten profitieren möchte.

Basis Angebot

Für alle, welche die App installiert haben.

Kostenlos
365 Tage aktiv

Bezahlt Gästetaxe,
während gesamter Aufenthaltsdauer gültig

Beitrag bsp. CHF 5.- pro Tag (tbd),
Einzeltage buchbar und gültig 

Gästekarten: Zusatz zu Basis Angebot Zusatz zu Gästekarte

Beitrag bsp. CHF 20.- pro Tag (tbd),
Einzeltage buchbar und gültig

Übernachtungsgast, Tagestouristen, Einwohner, 
Zweitwohnungsbesitzer, Mitarbeiter, jeder der 

von Angeboten profitieren möchte.

Kulturbetriebe

Gewerbe

Handel

Gratis 
Kafi an 

Gästeinfo

20% auf 
Merchan- 

dise

Angebot 
unbesch- 

ränkt

Gratis 
Elmer 
Citro

Gratis Cüpli
bei Firmen- 

führung

20% Rabatt 
auf Firmen- 

führung

Angebot 
einmalig

Events

20% 
Hallenba
deintritt

Gratis Tuch
leihe im 

Hallenbad

10% 
Curlingrink

miete

1 
Postkarte
pro Tag

5.- 
Gutschein
Läderach

Freie Ideen

Beim nächsten
Coiffeur- 

Besuch gratis 
Kopfmassage

Noch 
nicht 

definiert

FeWo / 2. Whg- 
Besitzer - 

Hauslieferdienst 
von Dorfladen via 

App bestellen

Gratis 
Eisfeld 
Zugang 

Braunwald

Schnittstelle 
ÖV- Welt + 
Ticket- Welt

Gepäck- 
transport
inklusive

Markthalle
CHF 5.- 

Gutschein

20 % Rabatt
Shopping 

Glarus

Industrie- 
Spionage 
kostenlos

Benzin- 
Gutschein für

abreisende 
Gäste

Link auf 
Ticketino

Gemeinsame 
Angebote 
sichtbar

ESAF Ticket- 
Verlosung unter 

allen die den 
Pass haben und 
sich registrieren

5% auf
Ticket

Gratis in 
Kunsthaus, 
Anna Göldi 

Museum, etc.

50% auf
Eintritt

Sitzplatz- 
Reservation

im ÖV

Benzin- 
Gutschein für

abreisende 
Gäste

Backstage- 
Führung 
Sound of 

Glarus

Benzin- 
Gutschein für

abreisende 
Gäste

Sonnenschirm 
/ Badetuch 
inbegriffen

Gratis 
Eisfeld 
Zugang 

Braunwald

Frühbucher 
Vorteile → Für 

Lancierung 
des Passes

Online- 
Buchungen
- Ticketing

Map mit POI's, 
Badis, 

Restaurants, 
Hotels, Kirchen, 

WC's, Museen, etc

Exklusive
Führung 
in Badi

Spiele 
Nachmittag im

Volksgarten 
etc.

Kurzfristige 
Rabatte auf 

schlecht- 
gebuchte 

Kulturanlässe

Rabatt auf 
schlecht- 

wetter 
Angebote

Vermiet- 
stellen 

Ziegelbrücke- 
Linthal

Challenges
auf App

Sonnenereignis 
Elm 

→ gratis 
Jasstafel

→ gratis Goodie

Gratis E- Bike 
mieten ab 2 

Übernachtungen

Upgrade 1. 
Klasse ÖV
Hotel/ÖV 
Angebot

Anreise 
gratis bis 

Ziegelbrücke

Ab 2 oder 3 
Übernachtung 
Bergbahnen %

oder gratis

Pushmeldung
Heimreise: 
House of 
Läderach

Push- 
Meldung 

speziell auf 
Destination

Klöntal, 
Obersee, Gäsi, 

Filzbach besetzt,
Pushmeldung 
mit Alternative

Rabatt auf 
Abendanlass 
als Animation 

für 
Übernachtung

Meet & 
Greet bei

Event



Bergbahn

Tagesgast Plus- LeistungenÜbernachtungsgast
Ab einer Übernachtung,

ÖV inbegriffen ab Ziegelbrücke.

Was können die Leistungsträger anbieten? (WinWin)

Tagestouristen, Einwohner, 
Zweitwohnungsbesitzer, Mitarbeiter, jeder der 

von Angeboten profitieren möchte.

Basis Angebot

Für alle, welche die App installiert haben.

Kostenlos
365 Tage aktiv

Bezahlt Gästetaxe,
während gesamter Aufenthaltsdauer gültig

Beitrag bsp. CHF 5.- pro Tag (tbd),
Einzeltage buchbar und gültig 

Gästekarten: Zusatz zu Basis Angebot Zusatz zu Gästekarte

Beitrag bsp. CHF 20.- pro Tag (tbd),
Einzeltage buchbar und gültig

Übernachtungsgast, Tagestouristen, Einwohner, 
Zweitwohnungsbesitzer, Mitarbeiter, jeder der 

von Angeboten profitieren möchte.

Unterkünfte

Gruppenunterkünfte

Transport

Zug und 
Bus 

inbegriffen

Gastronomie

Angebot 
unbesch- 

ränkt

Alle 
Bergbahnen
inbegriffen

Angebot 
einmalig

Noch 
nicht 

definiert

Freie Ideen

Gratis 
Kugel 
Glacé

10% auf à 
la CarteTisch- 

reservation

Wenn alle aus der 
Gruppe die APP 

downloaden, gibt 
es Gratis- Runde, 

..., ...

Team- / Verein- / 
Gruppen- 

Funktionen 
einbauen. 

Untereinander 
verbunden sein.

Rabatt- Code
(Voucher) 
erstellen / 
zustellen

Vergünstigung 
Eintritt am 
Abreisetag

Gäste 
animieren, 

Aufenthalt zu
verlängern

20% Rabatt auf
nächste 

Hotelbuchung

Gratis 
Parkplatz 

(bestimmte
Orte)

Einladung VIP- 
Event

→ Exklusivität
→ Club / 

Community

In erster Linie 
für Glarner / 
Informativ

→ Attraktiv sein
→ alles drauf

Werde 
Förderer / 

Membership

Spezialtarif
für 

Hotelgäste

Erste 
Klasse 

Upgrade

Erste 
Klasse 

Upgrade

Sitzplatz 
reservation

"Fast- Lane" 
nicht 

anstehen 
am Skilift :-)

Bergahnen-ÖV- 
Plus für 

Tagesgast

Tagesgast erhält 
"Wandern in 

Sonne" 4 
Sonnenbrille 

(Bsp.) - oder etwas
anderes Skipass 

digitalisieren
(Vision)

Anreiz 
schaffen damit
der Gast Ticket
via App bucht -

Rabatt

Vorverkaufs- 
Rabatt

Wieder- 
holungs- 
rabatte 

(kumulierend) 
→ Anreiz

Alle 
Attraktionen / 
Angebote auf 

einer Landkarte 
sichtbar

Tages- 
Wetter 
Ansicht

Glarner-
/ Event- 
Agenda

Standort- 
abhängige 

Push's

Bergfix
Kommunikation:

ÖV- Inklusive
Zugorts- 

angeber gut 
pushen

Rabatt in 
Geschäften
(Mode etc)

Wie kriege ich den
Gast dazu, dass er

auf die App 
kommt? → 

Innerhalb App 
Gast anbinden

S/M/L/XL
Reisepakete 
(Erlebnisse) 

Ausflüge

Rabatt 
Benzin für
Heimreise

Gratis 
Kaffee nach
dem Essen

Könnte man auch 
als Fan Package 

deklarieren. Basic,
Silber, Gold Fan 

Supporter


